
Werden Sie Teil unseres Teams, wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!

Ihre Aufgaben

Wir bieten

Ihr Profil

•   Sie sind der Hauptansprechpartner und das Gesicht von wissner-bosserhoff bei Deutschlands
größten Einkaufsgemeinschaften.

• Mit Ihrem Verhandlungsgeschick überzeugen Sie Einkaufsgemeinschaften von unseren
Produkten für den sicheren Patiententransport sowie die Lagerung von Patienten.

• Sie setzen innovative Verkaufs- und Marketingstrategien ein und verhandeln mit verschiedenen
Akteuren innerhalb von Klinikketten wie auch Einkaufsgemeinschaften.

• Sie verstehen die Bedürfnisse Ihrer Kunden und entwickeln langfristig maßgeschneiderte
Lösungen.

• Sie besitzen bereits gute Marktkenntnisse im Gesundheitswesen, haben Erfahrungen mit
Investitionsgütern und verfügen darüberhinause über KAM Vertriebserfahrung mit einem
deutschlandweiten Netzwerk in der Medizintechnik

• Sie sind Kundenorientiert, selbständig und prägen eine offene Arbeitsweise
• Sie denken unternehmerisch sowie strategisch, dabei zeichnen Sie sich durch eine

herausragende Organisationsfähigkeit und Arbeitsweise aus.
• Sie haben viel Erfahrung im Umgang mit ERP-/ und CRP-Systemen sowie Microsoft Office
• Sie besitzen gute Kommunikations- und Präsentationsfähigkeiten sowie sichere

Deutschkenntnisse in Wort und Schrift

• Raum für deine Ideen und die Möglichkeit, Prozesse mitzugestalten und umzusetzen.
• Flache Hierarchien und kurze Kommunikationswege.
• Eine attraktive Vergütung und flexible Arbeitszeiten.
• Zusätzliche Benefits wie z. B. Bikeleasing.
• Die Reisetätigkeit in deinem Firmenwagen im Vertriebsgebiet beträgt bis zu 80 %, inklusive

gelegentlicher externer Übernachtungen.

Ihr Kontakt
Personalmanagement | E-Mail: personal@wi-bo.de | Tel.: 02377.784-206 
wissner-bosserhoff GmbH | Hauptstraße 4-6 | 58739 Wickede (Ruhr) | wi-bo.de

Bitte lassen Sie uns bei Interesse Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen unter  Angabe des frühestmöglichen 
Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung zukommen.

wissner-bosserhoff ist Europas führender 
Anbieter von innovativen, qualitativ hoch-
wertigen Betten und Einrichtungslösungen  
für Pflegeheime und Krankenhäuser.  
Als Teil der international agierenden LINET 
Group mit über 1.850 Mitarbeitern sind wir  
in mehr als 110 Ländern vertreten.

wi-bo.de

Neue Herausforderungen – sichere Perspektiven
Sind Sie auf der Suche nach einem abwechslungsreichen Betätigungsfeld und schätzen es gleichzeitig, 
für ein Unternehmen mit sicheren Zukunftsperspektiven aktiv zu werden? Dann sind Sie bei uns genau richtig!

Zum schnellstmöglichen Eintritt suchen wir für den Bereich Klinik 

Key-Account-Manager (w|m|d)

deutschlandweit




